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MODULO 5 | Acceso a los recursos: financiacion publica, potencial de crowdfunding y
atraccion de empresas patrocinadoras.

Evaluacion: Cuestionario de respuesta multiple

01 ¢Por qué es importante consultar la legislacion a. Ayuda a elaborar el plan de
nacional antes de crear una empresa? empresa.
b.Ayuda a encontrar soluciones de
financiacion.

c. Resulta util en caso de verse
involucrado en un pleito.

d. Para verificar los tipos de negocios
adecuados, si existen exenciones
fiscales, impuestos y otras
obligaciones.

02 ¢Cuando deberia identificar a sus agentes? a. Al crear una empresa.

b. En primer lugar, al planificar su
empresa; a continuacion, actualice la
lista continuamente.

c. Antes de solicitar un préstamo.

d. Antes de eventos de networking.

03 ¢Qué es un agente financiero? a. Una persona o instituciéon que
gestiona las finanzas de su empresa.
b. Cualquier persona o institucién que
pueda proporcionar ayuda financiera
a su proyecto o iniciativa, a cualquier
nivel.

c. Cualquier entidad de crédito que
pueda prestar dinero para su
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empresa.
d. Cualquier institucion a la que su
empresa tenga que pagar para cubrir
impuestos y servicios.

¢Cual de las siguientes opciones representa
costes de gestion de una empresa?

a. Salarios e impuestos

b. Servicios publicos y material de
oficina

c. Organizacion de un estudio de
mercado

d. Todas las anteriores

¢De qué depende la idoneidad de una opcién de
financiaciéon?

a. De la fase en la que se encuentre
una empresa

b. De los conocimientos y
competencias del equipo

c. Del tamafio de la empresa

d. De las tendencias actuales en el
mercado

e. Todas las anteriores

¢Coémo funciona el crowdfunding basado en
incentivos o recompensas?

a. La gente que ofrece dinero para
respaldar un negocio recibe a cambio
un producto, servicio o descuento.

b. La gente que respalda un negocio
obtiene a cambio la propiedad de una
parte.

c. Las donaciones mas cuantiosas se
recompensan con una colaboracién
empresarial.

d. Se basa en la recompensa interna
concedida en consonancia con el
objetivo de la empresa.

¢Qué son los patrocinadores?

a. Organizaciones o personas que se
ofrecen voluntarios para promocionar
su proyecto sin esperar nada a
cambio.

b. La gente que trabaja en su equipo.
c. La gente o organizaciones que
financian su proyecto o negocio.

d. Organizaciones, personas o
empresas que ofrecen apoyo a su
iniciativa/proyecto esperando, a
cambio, la promocion de su marca.

¢Qué es un patrocinador promocional?

a. Una organizacién o persona que
planifica y organiza una campana de
publicidad para que usted la utilice
para promocionar su
proyecto/iniciativa.

b. Una organizacién o persona que
tiene una gran plataforma o
seguidores en las redes sociales que




puede promocionar su proyecto a
cambio de una cuota, productos o
servicios gratuitos (trueque)

c¢. Una organizacion o patrocinador
que ofrezca productos o servicios
para su iniciativa/proyecto y asi
darlos a conocer.

d. Una organizacién o persona que
ofrece un descuento para
promocionar su proyecto/iniciativa.

09 ¢Por qué es importante acercarse a los
patrocinadores mediante la conversacion?

a. Para mantener una relacién mas
personal y sentar las bases de una
futura comunicacién.

b. Para crear una relacién de amistad
duradera.

c. Para asegurarse de que aceptaran
la propuesta.

d. Para planificar un acuerdo
informal.

10 ¢Qué hace si las cosas no salen segln lo previsto,
en el contexto de la presentacion de una relaciéon
de esponsorizacion?

a. Rendirse y dejar de contactar al
patrocinador.

b. Dirigir una queja formal al
patrocinador.

c. Contactar con otras empresas
promotoras para conocer sus
experiencias.

d. Ofrecer una solucién de riesgo
minimo en caso de que las cosas no
salgan segln lo previsto (ej: ofrecer
algunos beneficios de forma gratuita,
ofrecer un acuerdo de prueba, etc...),
especialmente si se trata de una
nueva relacién - para que el
patrocinador pueda tantear el
terreno.
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