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	01
	Perché è importante verificare la legislazione nazionale prima di avviare un'impresa?
	A. Aiuta nella costruzione del business plan.
B. Aiuta a trovare soluzioni di finanziamento.
C. È utile in caso di coinvolgimento in una causa legale.
D. Per verificare i tipi di attività commerciali idonei, se ci sono esenzioni fiscali, tasse e altri obblighi.


	02
	Quando dovresti identificare i tuoi stakeholder?
	A. Quando apri la tua attività.
B. In primo luogo quando pianifichi la tua attività, quindi aggiorna continuamente l'elenco.
C. Prima di chiedere un prestito.
D. Prima degli eventi di networking.

	03
	Cos'è uno stakeholder finanziario?
	A. Una persona o istituzione che gestisce le finanze della tua azienda.
B. Qualsiasi persona o istituzione che può fornire supporto finanziario al tuo progetto o iniziativa, a qualsiasi livello.
C. Qualsiasi istituto di credito che può prestare denaro per la tua attività
D. Qualsiasi istituzione che la tua azienda deve pagare, per coprire tasse e servizi.

	04
	Quali dei seguenti rappresentano i costi di gestione di un'impresa?
	A. Stipendi e tasse
B. Utenze e forniture per ufficio
C. Organizzazione di uno studio di ricerca di mercato
D. Tutti i precedenti

	05
	Da cosa dipende l'idoneità di una scelta di finanziamento?
	A. La fase in cui si trova l'azienda
B. Le conoscenze e le competenze del team
C. La dimensione dell'impresa
D. Le attuali tendenze del mercato
E. Tutti i precedenti

	06
	Come funziona il crowdfunding basato su ricompense?
	A. Le persone che offrono denaro per sostenere l'attività ottengono in cambio un prodotto, un servizio o uno sconto.
B. Le persone che supportano l'azienda ottengono in cambio una parte dell'attività.
C. Le donazioni più consistenti vengono premiate con una collaborazione commerciale.
D. Si basa sulla ricompensa interna data dall'allineamento con l'obiettivo dell'azienda.

	07
	Cosa sono gli sponsor?
	A. Organizzazioni o persone che si offrono volontarie per promuovere il tuo progetto, senza aspettarsi nulla in cambio.
B. Persone che lavorano nel tuo team.
C. Persone o organizzazioni che finanziano il tuo progetto o la tua attività.
D. Organizzazioni, persone o aziende che offrono supporto per la tua iniziativa/progetto, aspettandosi in cambio la promozione del suo marchio, servizi o prodotti.

	08
	Cos'è uno sponsor promozionale?
	A. Un'organizzazione o una persona che pianifica e organizza una campagna pubblicitaria da utilizzare per promuovere il tuo progetto/iniziativa.
B. Un'organizzazione o una persona che ha un grande seguito o piattaforma di social media, che può promuovere il tuo progetto in cambio di una tariffa, prodotti o servizi gratuiti (baratto).
C. Un'organizzazione o uno sponsor che offrirà prodotti o servizi per la tua iniziativa/progetto e quindi diffonderà la consapevolezza di tali prodotti o servizi.
D. Un'organizzazione o una persona che offre uno sconto per promuovere il tuo progetto/iniziativa.

	09
	Perché è importante avvicinare gli sponsor tramite conversazione?
	A. Per avere un rapporto più personale e costruire le basi per la comunicazione futura.
B. Costruire un rapporto di amicizia duraturo.
C. Per assicurarsi che accetteranno la proposta.
D. Pianificare un accordo informale.

	10
	Cosa fai se le cose non vanno come previsto, nel contesto di una relazione di sponsorizzazione?
	[bookmark: _GoBack]A. Arrenditi e smetti di contattare lo sponsor.
B. Indirizzare un reclamo formale allo sponsor.
C. Contatta altre attività di pitching per raccogliere le loro esperienze.
D. Offri una soluzione di rischio minimo nel caso in cui le cose non funzionino come previsto (ad esempio: offri alcuni vantaggi gratuitamente, offri un contratto di prova, ecc.), soprattutto se si tratta di una nuova relazione, in modo che lo sponsor possa sondare le acque.
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